TOP — MANAGEMENT:
Leiter Partnerprogramm Sanierungsgeschaft

Fiir fihrendes Schweizer Gebaudetechnik-Unternehmen

lhr Profil

In dieser Position tragen Sie die Verantwortung fir den Aufbau und = Ausgewiesene Erfahrung im B2B-Vertrieb oder Key

die erfolgreiche Etablierung und Weiterentwicklung eines Partner- Account Management sowie in der Erarbeitung oder der
programms mit unseren B2B-Kunden. Dies beinhaltet im Umsetzung von Partner-Programmen

Wesentlichen folgende Téatigkeiten:

lhre Aufgaben

= Strategische, analytische und konzeptionelle Denk- und
Handlungsweise, agile Persénlichkeit mit hoher
Selbstmotivation

= Konzeptioneller Aufbau des Programms sowie Gestaltung der
notwendigen internen und externen Prozesse

» Rekrutierung und Betreuung der Partner in enger Zusammen- = Positives, gewinnendes und verhandlungssicheres
arbeit mit dem Vertrieb Auftreten, Durchsetzungs- und Uberzeugungsvermdégen

» Laufendes Monitoring und Optimierung des Programm-Erfolgs » Unternehmerisch, bereichsiibergreifend denkend mit

sowie der Partner-Performance

Bereichslbergreifende enge Zusammenarbeit mit dem
Verkaufs-Aussendienst, dem Service und dem Marketing

Ggf. Fuhrung eines kleinen Teams nach dem Aufbau des
Programms

Die Stelle ist direkt der Verkaufsleitung unterstellt und
unbefristet

KNELLWOLTF

Bl FUR PLAMUNG BALU IMMOBILIEN

hohem Mass an Eigenverantwortung

Abgeschlossene technische oder kaufméannische
Grundausbildung mit betriebswirtschaftlicher
Weiterbildung (Uni / FH)

Sehr gute Deutschkenntnisse, Franzdsisch-
kenntnisse von Vorteil
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